
 

Economía Internacional 
Segundo Semestre 2022 

 
Profesor: Rodolfo Stucchi, rstucchi@udesa.edu.ar 
  

Objetivos de aprendizaje: El objetivo principal del curso es que los alumnos 
conozcan las teorías de comercio internacional y puedan analizar el efecto de las 
políticas de comercio internacional. 
 
Contenidos: El curso está estructurado en tres partes. La parte I está dedicada a las 
teorías clásicas de comercio internacional en un marco de equilibrio general bajo 
competencia perfecta. En esta parte se estudiarán modelos que explican los patrones 
de comercio enfatizando diferencias tecnológicas y en la dotación de factores. 
También se estudiarán los efectos del comercio internacional en la distribución del 
ingreso y en el bienestar social. La parte II presenta avances recientes en las teorías 
de comercio internacional bajo competencia imperfecta y empresas heterogéneas. En 
esta parte se estudiará por qué algunas empresas exportan y otras no, a la vez que 
se estudiarán los determinantes de la inversión extranjera directa. Finalmente, la 
parte III estudia tanto los instrumentos y efectos de la política comercial como los 
motivos por los que los países aplican este tipo de políticas.  
 
Modalidad de trabajo: El profesor desarrollará los distintos contenidos en clase 
esperando la activa participación de los alumnos en las discusiones que se planteen. 
Los alumnos también deberán realizar una presentación grupal sobre un artículo 
complementario que se acordará con el profesor durante el curso. Durante las clases 
de tutoriales se resolverán los ejercicios prácticos y también servirán como instancia 
de preparación para las presentaciones grupales. 
 
Mecanismo de evaluación: Se tomará un examen parcial al promediar el curso y un 
examen final a su término. La calificación final estará determinada de la siguiente 
manera: 1er Examen Parcial: 45%, 2do Examen Parcial: 45%, Trabajos prácticos: 10%. 
La nota de cada parcial no podrá ser menor a 3. 
 
Bibliografía: El curso está basado en la primera mitad del libro: 
 

Krugman, P., M. Obstfeld, y M. Melitz. 2016. “Economía Internacional: Teoría 
y Política”, 10Ed, Pearson. (en adelante KOM) 
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y en un conjunto de artículos complementarios.  
 
 

 

  

Plagio y deshonestidad intelectual 

La Universidad de San Andrés exige un estricto apego a los cánones de honestidad intelectual. La existencia de plagio constituye 

un grave deshonor, impropio de la vida universitaria. Su configuración no sólo se produce con la existencia de copia literal en los 

exámenes presenciales, sino toda vez que se advierta un aprovechamiento abusivo del esfuerzo intelectual ajeno. El Código de 

Ética (http://www.udesa.edu.ar/files/Institucional/Politicas_y_Procedimientos_Universidad_de_San_Andres.pdf) considera 

conducta punible la apropiación de la labor intelectual ajena, por lo que se recomienda apegarse a los formatos académicos 

generalmente aceptados (MLA, APA, Chicago, etc.) para las citas y referencias bibliografías (incluyendo los formatos on-line). En 

caso de duda recomendamos consultar el sitio: http://www.udesa.edu.ar/Unidades-Academicas/departamentos-y-

escuelas/Humanidades/Prevencion-del-plagio/Que-es-el-plagio. La violación de estas normas dará lugar a sanciones académicas 

y disciplinarias que van desde el apercibimiento hasta la expulsión de la Universidad.  

 

http://www.udesa.edu.ar/files/Institucional/Politicas_y_Procedimientos_Universidad_de_San_Andres.pdf
http://www.udesa.edu.ar/Unidades-Academicas/departamentos-y-escuelas/Humanidades/Prevencion-del-plagio/Que-es-el-plagio
http://www.udesa.edu.ar/Unidades-Academicas/departamentos-y-escuelas/Humanidades/Prevencion-del-plagio/Que-es-el-plagio


PROGRAMA 
 
Parte I: Teorías clásicas de comercio internacional 
 
1. Patrones de comercio internacional 

KOM: Cap. 1 y 2 

Deardorff, A. y R. Stern (2002). “What You Should Know about Globalization and 
the World Trade Organization”, Review of International Economics, 10, 404-423. 

Hoekman, B. (2015). “Trade and growth - end of an era?”, en Hoekman, B. (ed.), The 
Global Trade Slowdown: A New Normal? London: CEPR Press. 

Irwin, Douglas A. (2015). “World trade and production: a long-run view”, en 
Hoekman, B. (ed.), The Global Trade Slowdown: A New Normal? London: CEPR 
Press. 

 
2. Productividad del trabajo y ventaja comparativa: el modelo Ricardiano 

KOM: Cap. 3. 

Eaton, J. y S. Kortum (2012), “Putting Ricardo to Work”, Journal of Economic 
Perspectives, 26 (2), 65-90. 

Hanson, G. (2012), “The Rise of the Middle Kingdoms: Emerging Economies in 
Global Trade,” Journal of Economic Perspectives, 26 (2), 41-64. 

Li, H., L. Li, B. Wu y Y. Xiong (2012). “The End of Cheap Chinese Labor,” Journal of 
Economic Perspectives, 26 (4), 57-74. 

 
3. Modelo de factores específicos y distribución del ingreso  

KOM: Cap. 4. 

Autor, D., D. Dorn and G. Hanson (2013). “The China Syndrome: Local Labor 
Market Effects of Import Competition in the United States”, American 
Economic Review, 103 (6), 2121-2168. 

Galiani, S. y P. Sanguinetti (2003). “The Impact of Trade Liberalization on Trade 
Inequality: Evidence from Argentina,” Journal of Development Economics, 72, 
497-513. 

 
4. Dotación de factores y ventaja comparativa: el modelo Heckscher-Ohlin 

KOM: Cap. 5. 

Bustos, P. (2011). “Trade Liberalization, Exports and Technology Upgrading: 
Evidence on the Impact of MERCOSUR on Argentinean Firms”, American 
Economic Review, 101 (1), 304-340. 



Bustos, P., B. Caprettini y J. Ponticelli (2016), “Agricultural Productivity and 
Structural Transformation. Evidence from Brazil,” American Economic Review, 
106(6), 1320-1365. 

 
5. El Modelo estándar de comercio internacional 

KOM, Cap. 6. 
 
 
Parte II: Nuevas teorías de comercio internacional  
 
6. Economías de escala y competencia imperfecta 

KOM, Cap. 7 y 8. 

Bernard, A., B. Jensen, S. Redding y P. Schott (2007), “Firms in international trade”, 
Journal of Economic Perspectives, 21: 105-130.  

Bernard, A., B. Jensen, S. Redding y P. Schott (2012), “The empirics of firms 
heterogeneity and International Trade”, Annual Review of Economics, 4, 283-
313. 

De Loecker, J. (2013), “Detecting Learning by Exporting,” American Economic Journal: 
Microeconomics, 5(3), 1-21. 

Donaldson, D. (2015), “The gains from market integration”, Annual Review of 
Economics, 7, 619-647. 

Melitz, M. (2003), “The impact of trade on intra-industry reallocations and aggregate 
industry productivity”, Econometrica, 71, 1695-1725.  

Melitz, M. y D. Trefler (2012), “Gains from trade when firms matter”, Journal of 
Economic Perspectives, 26 (2), 91-118. 

 

7. Outsourcing, empresas multinacionales, y cadenas globales de valor 

KOM: Cap. 8. 

Antràs, Pol. (2021), “Conceptual Aspects of Global Value Chains.” World Bank 
Economic Review 34 (3): 551-574. 

Alfaro, L., P. Antràs, D. Chor, and P. Conconi. (2019), “Internalizing Global Value 
Chains: A Firm-Level Analysis,” Journal of Political Economy 127 (2), 509-559. 

Bhagwati, J., A. Panagariya, y T. Srinivasan (2004), “The Muddles over 
Outsourcing”, Journal of Economic Perspectives, 18 (4), 93-114. 

Smarzynska, B. (2004), “Does foreign direct investment increase the productivity of 
domestic firms? In search of spillovers through backward linkages”, American 
Economic Review 94, 605-627.  



 
Parte 3: Política Comercial 
 
8. Instrumentos de política comercial  

KOM: Cap. 9.  

Fajgelbaum, P., P. Goldberg, P. Kennedy, and A. Khandelwal (2020), “The return to 
protectionism,” The Quarterly Journal of Economics 135(1), 1-55.  

Golberg, P. y N. Pavcnik (2016), “The effects of trade policy”, The Handbook of 
Commercial Policy, K. Bagwell y R. Staiger, Ed., 2016. 

Rodrik, D. (2018), “What Do Trade Agreements Really Do?,” Journal of Economic 
Perspectives, 32 (2), 73-90. 

Garcia Lembergman, E., M. Rossi, R. Stucchi (2018), “The impact of export 
restrictions on production: A synthetic controls approach,” Economia, Journal 
of the Latin American and Caribbean Economic Association, 18 (2), 2018. 

 
9. Política comercial y política industrial  

KOM, Cap. 11.  

Harrison, Ann y Andrés Rodriguez-Clare (2009), “Trade, Foreign Investment, and 
Industrial Policy for Developing Countries,” in Rodrik and Rozensweig (ed.), 
Handbook of Economic Development. 

Mesquita Moreira, M. y E. Stein (2019) “De promesas a resultados en el comercio 
internacional: Lo que la integración global puede hacer por América Latina y 
el Caribe,” Banco Interamericano de Desarrollo, Washington, DC, 2019. 

Rodrik, Dani (2004), “Industrial Policy for the Twenty-First Century,” CEPR 
Discussion Papers, No. 4767. 

 


